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Personligt salg - kundens behov og lasninger

Kort fortalt

Efter uddannelsen kan deltageren anvende forskellige salgsteknikker til at afdaekke kundens
kobsbehov og -motiver samt praesentere kunden for en optimal lgsning. Deltageren bliver i
stand til at aflaese forskellige kundetyper, sa der kan gennemfares en tilpasset salgssamtale.

Hold

Lebende optag
AMU-online - Salg og Markedsfaring - uge 23
Strandvejen 25 9000 Aalborg

Lebende optag
AMU-online - Salg og Markedsfaring - uge 36
Strandvejen 25 9000 Aalborg

14-09-2026
Personligt salg - kundens behov og lgsninger
Langagervej 16 9220 Aalborg @st

14-09-2026
Personligt salg - kundens behov og lgsninger
Langagervej 16 9220 Aalborg @st

Lebende optag
AMU-online - Salg og Markedsfaring - uge 40
Strandvejen 25 9000 Aalborg

Lebende optag
AMU-online - Salg og Markedsfaring - uge 45
Strandvejen 25 9000 Aalborg

Yderligere 1 hold

3 dage

Fjernundervisning

Fjernundervisning

3dage Daghold

Fjernundervisning

Fjernundervisning

Fjernundervisning

@ Aalborg Handelsskole

Kontakt

s %

Nanna Olesen
Kontorelev
27100129
nole@ah.dk

Kursuspris

AMU-pris:
DKK 654,00

Uden for AMU-
malgruppe:
DKK 1.947,65

Tilmelding






