6 Aalborg Handelsskole

Fastlaeggelse af mal ved personligt salg

Kort fortalt

Efter uddannelsen er deltageren i stand til at fastleegge mal for det personlige salg med
udgangspunkt i butikkens strategi eller fastsat indsatsomrade eksempelvis indenfor
omsaetning.Deltageren kan fglge op pa egne fastlagte mal.

Kursusinfo

Styrk din salgsindsats og

opna en bedre bundlinje
Dette kursus henvender sig til
salgsmedarbejderne, der vil arbejde
malrettet med deres salgsindsats, og som
ikke vil lade tilfaeldigheder styre
virksomhedens omsaetning og indtjening.
Gennem systematik og struktur laerer
deltagerne at arbejde bevidst med
salgsteknikker og dermed have fokus pa,
hvordan de kan pavirke virksomhedens nggletal i en positiv retning. Via fastsaettelse af salgsmal
og refleksion over egen salgspraksis skabes de bedste forudsaetninger for at optimere
omsaetning og indtjening, sa pa kurset arbejdes der med en raekke veerktgjer, der skal kleede
salgsmedarbejderne bedre pa. Ligeledes lzerer deltagerne at vurdere de opndede
salgsresultater i forhold til budgetter og handlingsplaner.

Efter kurset vil virksomheden fa en resultatorienteret medarbejder, som kan fastlzegge
salgsmal samt reflektere over salgsarbejdet og dermed forbedre savel egne som kollegers
salgskompetencer.
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Kursets indhold

e Refleksion over salgsteknikker

e Malrettet brug af salgsveerktgjer

e Nggletalsanalyse

e Fastleggelse af egne salgsmal

e Motivationsfaktorer i salgsgjemed

e Effektmaling og opfelgning pa indsatsomrader

Antal kursusdage
2 dage

@ Aalborg Handelsskole

Kontakt

Nanna Olesen
Kontorelev
27100129
nole@ah.dk

Kursuspris

AMU-pris:
DKK 428,00

Uden for AMU-
malgruppe:
DKK 1.370,30
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